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AtlanticGes Talleres es un software indicado para llevar la gestién de talleres de
vehiculos. El usuario dispondra de una potente herramienta de gestion que le permitira:

e Llevar un riguroso control de las reparaciones efectuadas, gestionando tanto la
mano de obra como los materiales y repuestos empleados.
e Realizar el seguimiento de los trabajos realizados en el taller:

Los automoviles que los clientes han entregado para su reparacion.
Elaboracion de los partes de taller haciendo constar en ellos Ia
naturaleza de la averia, las piezas cambiadas y la mano de obra
empleada.

e Informacion sobre las compafias de seguros y sus peritos, para
reparaciones que corran por su cuenta.

e Registro de las alineaciones de ruedas efectuadas.

e Emitir facturas a los clientes.

e Disponer de la posibilidad de indicar la tarjeta de crédito en los documentos de
venta (ofertas, pedidos, albaranes y facturas). Sera tenido en cuenta en la
contabilizacién.

e En los documentos de compra y venta, se pueden ver las observaciones de
proveedores y clientes respectivamente.

e Desde el modulo de TPV:
e Elaborar tickets de venta.

e Incluir en los tickets de venta los kildmetros del automévil y capturar
desde los partes de reparacion.

e Desde los tickets es posible seleccionar o dar de alta automoviles. Si el
automovil seleccionado ha estado con anterioridad en el taller, se
podran consultar los materiales utilizados y las alineaciones realizadas.

e Utilizar puntos para canjearlos por regalos.

e Visualizar e imprimir Albaranes y Facturas de un cliente desde la ficha
del TPV.

e Traspasos de tickets a albaranes.

e Imprimir el resguardo de pago.

e Imprimir tickets entre fechas

e Utilizacién de turnos y cierre de los mismos.

e Consultar el documento al que han sido traspasados los partes de taller.

e FElaborar estadisticas sobre compras y ventas por multiples campos (modelos,
marcas, articulos,tipo de articulo), en euros y en unidades.
e Exportacion a Contanet



Dinfisa g .

Daparrcics informiticns

www.dinfisa.com

s ERP, CRM, PDA, Weh,"wtnmho
x_l’ 902 195 176

AtlanticGes Talleres se encuentra integrado con las siguientes aplicaciones:

e AtlanticGes Conta. Las facturas de compra y de venta son traspasadas a la
contabilidad de forma directa. El usuario puede optar entre el traspaso
automatico (en el momento en el que se dé de alta la factura) o el manual
(cuando él lo considere oportuno).

e AtlanticGes CRM. Permite acceder a las opciones disponibles en esta
aplicacion:

e Agendas personales para los usuarios del programa.
e Alta y gestidon de avisos entre empleados.
e Mensajeria interna.

2+ Navegador veldzquez - [Automéviles] [_[=51x]
“ES Archivo Editar Favoritos Yer Wentana Ayuda -] 5[‘
 glreeEsalssgnd|oe? ||¢+vo0ramal |
EMPRESA DEMO
Rtlantic |ER
Taller [ es  Se s Alineacion
Almacen | druevo Parte Reparacion
Proveedores P Modificar Parte Reparacion P Planning de Taller
Compras
Clientes ® por vehiculo B Horas x Empleado (Entre Fechas)
Ventas P Por cliente P> Captura de M.O.

Estadisticas P Por Fecha Entrada Vehiculo
© - P Por Fecha Salida Yehiculo

Cartera P+ Por Compariia de Sequro
[SEYENNET IV | B Pendientes de Facturar
b Facturados
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1.- MODULO DE TALLER

En este mdédulo de AtlanticGes Taller se encuadran todos aquellos datos y movimientos
que forman parte de la actividad diaria de taller de vehiculos.

Para facilitar la labor del usuario se encuentran recogidas en cuatro apartados claramente
diferenciados:

Taller.

Automboviles.

Seguros.
Alineacién.

En cada uno de ellos el usuario de la aplicacién dispone de una serie de consultas acerca
de las tareas realizadas. Asi le resultara sencillo consultar cuestiones tales como:

Las diversas tareas desarrolladas en el taller.
Qué reparaciones se han efectuado a los vehiculos de los clientes.
Puesta en practica del control de aquellos automéviles de cortesia que han
sido entregados a los clientes del taller mientras se repara su vehiculo.

e Seguimiento del nimero de horas de trabajo por empleado, analizando la
desviacidn con respecto a la planificacion original de tareas.

Taller

En este apartado se elaboran los partes de taller en los que se contiene todo tipo de
informacién acerca de la reparacién concreta:

La informacidn que el cliente proporciona en relacion a la averia.
Las tareas emprendidas para reparar el vehiculo.
El detalle de la mano de obra empleada, quién ha efectuado las tareas vy el
tiempo que le ha supuesto cada una.

e Los repuestos que han sido precisos para realizar la reparacién. El control del
stock de repuestos se efectia en el médulo Almacén.
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2+ Mavegador Yelazquez - [Parte]

JJ Archivo Edtar Eavoritos Yer Yentana Ayuda

==l
|@ s =reEralslanujoee||[csozamel |
[Ejercicio || FITglAlmacén | 1 [ALMACEN CENTRAL
e RS - 0|
[ora Envaie | o=
Coe I
[Automavil || 1 [Z[ASTRA WAGON

EH 0-6984-CD

Trabajos Mano de Obra |Materia| | Otros Dalosl Fotografia | Ohsewacionesl Variusl
Nombre

I Tarifa I Horas Dto. I Total

Nueva Mano de Obra

B 1 [PEDRO FERNANDEZ
[Mano de Obra || MOOT [MANC DE OBRA CHAPA

Boton para imprimir
B el resguardo de
Formulario de alta de [(Aceptar | _cCancelar | 2 | degésito
la linea de mano de '
obra.

}

0,00 0,00
Base Imponible 1.V.A. SubTotal Resguardo Depdsito
Mano de Obra I 000 0,00 0,00 Imprimir Parte |
[Material | [ ow [ om — Albarén
oo || T Facura
Aceptar I Cancelar | ? | Ticket |
Preparada

[ [um [ [ EPveRuezatante
Introduccion de la mano de obra en un parte de reparacion.

éDe qué forma se realiza el alta de los partes de taller?
El objetivo es facilitar el trabajo a los usuarios ofreciendo la maxima sencillez de manejo

del programa asi como una rapida introduccion de datos. Por ello existen dos formas para
introducir los partes de taller:

e A partir de una oferta de venta (presupuesto). En el momento en el que el
cliente la acepte puede convertirse automaticamente en un parte de
reparacion.

[ ]

Darlo de alta directamente en el apartado Taller del mendu.

Traspaso del parte de taller a otros documentos.

Una vez elaborado el parte de taller se puede traspasar de manera automatica a albaran

o incluso facturarlo directamente si el usuario lo desea; existe la doble opcién de
traspasarlo a ticket o a factura.
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Encarpetado con
las diferentes
opciones.
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Formulario de un parte de taller.

Elaboracion del planning del taller.

Con la intencion de asignar los trabajos en funcién de las disponibilidades temporales
cabe la posibilidad de realizar un planning del taller. Se trata de considerar los vehiculos
que van a entrar y los que ya estan listos para asi optimizar el espacio y los recursos del

taller.

Automoviles

En este apartado se agrupan opciones relativas a los vehiculos que llegan al taller para
ser objeto de reparacidn, asi como los que éste pone a disposicion de sus clientes entre
tanto (los vehiculos de cortesia):

e Alta y gestion de los automoviles de los clientes. Las busquedas se efectlian
con gran rapidez a partir de la matricula del vehiculo.

e Alta y gestion de los automdviles de cortesia del taller.

e Consultas acerca tanto de los automodviles de los clientes como de los de

cortesia.

Para cada vehiculo se mantiene una completa base de datos donde figura la
informacion relevante acerca del mismo:

e Las caracteristicas técnicas mas relevantes: marca, modelo y color, extras
incluidos, numero de bastidor, nimero de motor, cubicaje, tipo de

combustible,...
¢ Admite que se incluya en la ficha una fotografia del vehiculo.
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¢ Informacidn detallada acerca de cudles han sido las reparaciones de las que ha
sido objeto.
e Asimismo el detalle de las alineaciones de ruedas que se le han practicado al
mismo.
Muodificar Automidyil
T | °  Mouioua |
[l 312 [IOSE ANTONIO DIAZ = 1784BWE |
Datos Yehiculo |Varios| Panesl Observaciones | Fotografia Alineacionesl
2] 1 ([ voLkswAGEN =
[Compaiiia_[JEH] 1 & [ZURICH SEGUROS E [EER| 105431531514
—Caracteristicas —Datos Técnicos
(Modclo | ESTEEERE] Cms || ED
[Color | e cv. |-
— Datos Internos ~Fechas
[563265624563225 [Matriculacion || TN =
[N wotor TR v | —
i Aceptar i| Cancelar | ? |
Ficha de un vehiculo.
Seguros

Se trata de una opcion cuya finalidad es la gestidén y consulta de la informacién relativa a
las compafiias de seguros y a sus peritos.

Modificar Paiito: MIGUEL ANGEL DOMINGUEZ

3

il

[ [/ 5UEL ANGEL DOMINGUEZ

[Telélono / Mavil  § HEEEES42 | 552312453

E-ail |man;s@a-.fintartur.cum
‘Aceptar | Cancelar [ ?

Formulario de nuevo perito.

Alineaciones

Esta opcidn esta diseiiada especialmente para los talleres de neumaticos.
En este apartado se van recogiendo los datos acerca de las alineaciones de ruedas que se

efectlan en el taller. Con rapidez se podra obtener toda la informacidn precisa acerca de
las efectuadas al vehiculo de determinado cliente.
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TREH DELANTE RO

TREH TRA&SFRO
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Espacio destinado a
comentarios adicionales.

a

Pl I Caiicelal |@

Formulario de alineaciones.
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2.- CARTERA

El empleo de este médulo le permite al usuario llevar el control tanto de los cobros como
de los pagos. De una forma sencilla se podra conocer el estado actualizado de los

vencimientos.
Se puede introducir informacion variada en las fichas de los vencimientos sin que en

ningun momento ésta interfiera con la existente en la contabilidad:

e Permite cambiar el Estado de un Vencimiento para indicar cual es su situacién
concreta: Pagado, Cobrado, Devuelto,...
Introduccién de la Fecha de Cobro o Pago.
Indicacion del banco por el que se efectud la operacion.

Se complementa con varias consultas e informes con los que obtener toda la informacién
gue se precise acerca del estado de la Cartera.

TS|
a8l x|

7 Yeldzquez - [¥tos Cobros Fechas]

H Archivo Edicin Fichas Lista Mavegante Procesos Yer Ventana 7

[CAEAR R = Q|a\§@a|:le?u¢-4®ﬁ@a| el

l_ Serie|| N°Fra. [|Cliente I Emisidn F. de Pago Tipo ||Vencimiento Importe Estado ||Banco Cobro Fecha Cohro
1 RAMOM FUERTES AGUILAS 19-Ene-2004  CONTADO co 18-Ene-2004 127 603
l' AA 2 JOSE ANTONIO DIAZ 28-Ene-2004  CONTADO co 28-Ene-2004 27a.401

Datos ampliados sobre el
vencimiento: estado,
banco y fecha de cobro.

406,00

®| | wlolsd o) alsl

Pantalla del apartado cobros del médulo de cartera.




Daparrcics informiticns

252355 www.dinfisa.com

oluciones Globales Empresariales

{{:j’ Dinfisa
] e

3 J .Ges ERP, CRM, PDA, Web, Comercio Electrénico
902 195 176

3.- ALMACEN

El almacén de AtlanticGes Talleres se encuentra dividido en tres grandes bloques para
permitir una mejor organizacion:

e Secciones.
e Familias.
e Articulos.

El hecho de organizar correctamente un almacén facilita la posterior obtencion de
informacién. Por eso es tan importante establecer las secciones y las familias en las que
se encuadran los distintos articulos en el momento de empezar a utilizar el programa.

Secciones

El primer paso es dar de alta las Secciones. En el caso de que la empresa trabaje con un
Unico tipo de articulos bastaria con una sola, pero si dispone de varias clases de articulos
sera preciso dar de alta tantas como se necesiten.

Por ejemplo:
Un garaje que vende coches de segunda mano, posee servicio de reparaciones y ademas
vende piezas de automavil. Dispondria de tres secciones: Vehiculos, Servicios y Piezas.

Familias

Las familias permiten agrupar los articulos segun su tipo.
Por ejemplo: seccidon Repuestos cabria dividirla en las siguientes familias: Ruedas, Bujias,
Tubos de Escape, Filtros, etc.

Articulos

En este apartado se dan de alta todos los articulos con los que se va a trabajar. Se
distingue entre los que son materiales y los que son mano de obra.

Movimientos

Permite introducir determinadas operaciones que sin ser compras o ventas afectan al
stock de los articulos:

Traspasos de mercancias entre almacenes de la empresa.
Bajas por rotura.
Inventarios.

En este menu existen dos grupos de opciones:

e Movimientos.
e Traspasos.

10
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4.- PROVEEDORES

En el menl proveedores se iran dando de alta a todos aquellos proveedores con los que
trabaja la empresa. En la ficha de cada proveedor figura un encarpetado con varias
pestafias en las que se podran introducir la totalidad de los datos referentes al mismo:

Datos fiscales.
Condiciones de compra y formas de pago.

Consulta de las facturas recibidas de ese proveedor.
Estadisticas de compras al proveedor, en euros y unidades fisicas.

e Extracto de la cuenta contable del proveedor (siempre que se disponga de
AtlanticGes Conta).

walizauez - [Piosesdor &5 TIR WAREN]

[ Bt Edmae i Verpana ;o i
FiEE e Estadisticas. | 5
E— % G| R

- ]
iancs | Articulos | B | Coamea |
MW 4
J [FOETE ROCES S
_ [0 | [y = o
mu AP e Aataiaa £
E [ E e 5]
MI e |
Encarpetado
con las
diferentes
opciones.
gt | cancets | < | x| 2|

Ficha de un proveedor.
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5.- CLIENTES

En este mddulo llevaremos la gestién de todos los datos referentes a los clientes de
nuestro taller:

Datos fiscales.

Politica de descuentos.

Forma de pago.

Consulta de las facturas emitidas a ese cliente.

Estadisticas de ventas al cliente, en euros y unidades fisicas.

Extracto de la cuenta contable del cliente (siempre que se disponga de
AtlanticGes Conta).

= Wukicaguu e - |Clients: ALEERATO ARFANT S0TA]

B ches dzin un v @)=
% 4@ | Botonesde @ ww o i o L ——
Ezr— estadisticas. - M Ecndisicos 18 | Estadlisticas fd=
Hazén Fiscal W Baldaes

Preciue Esp, Lucipanenluy I Dbsjuliees puly wiig

[T | [T LA RN

mlﬂl EEF A2 ach nan ]
| =T B
|
[ Piging bich i
o NS FT AR nrr r

Encarpetado con
los datos acerca de
los clientes.

oo | conaa | <] o | 2]

Ficha de un cliente.

12



Weddd e inf luciones Globales Empresariales
i Ges ERP, CRM, PDA, Web, Comercio Electrénico

) 902 195 176

FE
322299 FaE o L2 : : —
HR Dinfisa

6.- COMPRAS
El ciclo completo de compras se compone de varias fases:
e Ofertas.
e Pedidos.
e Albaranes.
e Facturas.

Cabe la posibilidad de traspasar el contenido completo de un documento al que ocupa la
siguiente posicion en dicho ciclo. Este finaliza bien con la elaboracién de la factura o, en
el caso de haber adquirido AtlanticGes Conta, con su contabilizacion.

Ofertas

Las Ofertas permiten introducir los presupuestos solicitados a los proveedores. Con ello
se consigue:

e Disponer de informacion acerca de cuales son los precios que nos ofrecen.
e Saber qué proveedor suministra a la empresa los mismos productos a un
precio mas interesante.

Ademas de dar de alta las ofertas también se pueden realizar consultas a partir de varios
campos (por Articulo, por Proveedor, entre Fechas, etc), tanto en pantalla como por
impresora.

Para facilitar la labor de introduccion de los documentos es posible convertir
cualquiera de las Ofertas en Pedido, en Albaran o en Factura. Asi se logra no tener
gue volver a teclear la informacion, evitandose posibles errores.

Pedidos

Los Pedidos son los documentos en los que se reflejara la mercancia que se ha solicitado
a los Proveedores. Su principal objetivo es mantener controlados los articulos pendientes
de recibir.

Ademas de la ya mencionada captura de pedidos, esta opcidén posee una gran cantidad
de consultas e informes a partir de varios campos:

Proveedor.
Por Articulo.
Pendientes.
Recibidos.
Entre Fechas.

Y también procesos para agilizar el reflejo de la recepcion de la mercancia en el Almacén:

e Traspaso de Pedido a Albaran tanto parcial como completo.
e Facturacion de Pedidos.

Se puede imprimir el pedido utilizando como referencias de los articulos los
propios c6digos empleados por el Proveedor, lo que permite ahorrar tiempo a éste
en el momento de prepararnos el envio, y como consecuencia recibir la mercancia con
una mayor antelacion.

13
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Albaranes

El Albaran es el documento a través del cual se refleja la entrada fisica de la mercancia
en el Almacén. El alta del albaran puede producirse mediante un traspaso de Oferta o
Pedido (traspaso completo o parcial) o bien introduciendo directamente el Albaran.

Una vez ya introducido el albaran se puede traspasar a factura. El traspaso de albaranes
a factura puede realizarse de dos formas:

e Simple, un albaran a una factura.
e Mdltiple, varios albaranes a una Unica factura.

Al igual que en Ofertas y Pedidos es posible realizar consultas por multiples campos:

e Por Proveedor.
e Por Articulo.
e Entre Fechas.
e Pendientes de Facturar.
[ ]
Facturas

La Factura es el documento final que recibiremos del Proveedor como demostracion de la
relacion comercial establecida. Puede introducirse manualmente (con lo cual también
servira para dar de entrada a la mercancia) o generarla a partir de la Oferta, el Pedido o
el Albaran.

Una vez introducida la Factura quedara también reflejada de forma automatica en la
Contabilidad (si se dispone de AtlanticGes Conta y se haya establecido el traspaso
automatico):

e Justificante contable.
Registro de IVA soportado.
e Vencimiento de pago.

Al igual que en los demas documentos de compra es posible realizar consultas e informes
por multiples campos:

Por Proveedor.
Por Articulo.
Entre Fechas.

14
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7.- VENTAS

El médulo de ventas comprende un ciclo idéntico al de compras. Ademas de los procesos
de traspaso ya comentados anteriormente al tratar las compras contiene otros tales como
el que permite la conversion automatica de un presupuesto (Oferta) en una orden de
trabajo, la cual a su vez también se podra facturar.

Ofertas

Las Ofertas permiten introducir los presupuestos enviados a los clientes asi como
mantener un control y seguimiento de todos los enviados (los precios, si han sido
aceptados o no,...).

Se puede generar una orden de taller a partir de un presupuesto aceptado por
un cliente.

Permite asimismo realizar consultas por multiples campos (por Articulo, por Cliente, entre
Fechas, etc) cuyo resultado puede obtenerse tanto por pantalla como por impresora.
También es posible traspasar una Oferta a Pedido, a Albaran o a Factura, con lo que se
consigue no tener que volver a teclear la informacion, evitando asi posible errores.

Pedidos

Los Pedidos son los documentos en los que se incluird la mercancia solicitada por los
Clientes. Su principal objetivo es tener controlada en todo momento la cantidad de
mercancia que aun no ha sido servida a los clientes.

Ademas de la captura de Pedidos propiamente dicha, esta opcion presenta gran cantidad
de consultas e informes por varios campos:

Por Cliente, por Articulo.
Pendientes y Servidos.
Entre Fechas.

También procesos para agilizar la salida de la mercancia al Almacén:

e Traspaso de Pedido a Albaran tanto parcial como completo.
e Facturacion de Pedidos.

Albaranes

El Albaran es el documento que muestra la salida fisica de la mercancia del Almacén. El
alta del albaran se puede producir con el traspaso desde Oferta o desde Pedido (completo
o parcial) o mediante la introduccion directa del Albaran.

Al igual que en Ofertas y Pedidos es posible realizar consultas por multiples campos (por
Cliente, por Articulo, entre Fechas, pendientes de Facturar, etc).

Cabe también la posibilidad de traspasar los albaranes a factura bien uno a uno o
facturar varios albaranes en la misma factura.

Facturas

La Factura es el documento final que se emite al Cliente como prueba de la relacidon
comercial.
Existen dos posibilidades:

e Introduccién de forma directa y manual.
e Generacion por traspaso de una oferta, un pedido o un albaran.
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Si se disponte de AtlanticGes Conta (y estd marcada la contabilizacién automatica) la
factura se contabilizard automaticamente:

e Justificante contable.
e Registro de IVA repercutido.
¢ Vencimiento de cobro.

Al igual que en los demas documentos de venta es posible realizar consultas e informes
por multiples campos:

Por Cliente.
Por Articulo.
Entre Fechas.

24 Mavegador Yeldzquez - [Factura Yenta]

JJ Archivo Editar Faworitos Yer Yenkana Ayuda ==
|@ s m=rEralslanujoee||[cszamel |
[Ejercicio || FITg)Almacen | 1 [ALMACEN CENTRAL
[N° Factura | IERE] EIF e cha Factura | EEIIEECE S P arte Taller || K1 EEN
[Clientes |[E=] A [DinNFIsAS.L. Observaciones |
[Butomavil [E=] 12 [ASTRA WAGON =
Observaciones | Direccidn de Entrega | Costeg
Lineas de Factura | Condiciones de Venta I Datos de Entrega I Condiciones de Envio I Totales en Furo I Varios
Artl'culo Descripciﬁn Uds. P. Venta |Dto Dtos Imporle
rMOo01 MAND DE OBRA CHARPA 033 50,00 0,00 0,00 16,50
PIR19565R" | PIRELLI PRO00 195 65 R14 1,00 54,00 26,00 1404 39 96
Boton Observaciones
del cliente
Totales 14,04 h6,46
—_— Lineas de Factural
Base Super Reducida 0,00 % LA, |[ 4] 0,00
- S Total 6549 |19
RTI 1.vV.A. |[16] 9,03
Base Especial 0,00 % LVA. [ 7] 0,00
000 [PANTAN 0,00
Etiqueta Envio | Recibo Transportel Aceptar I Cancelar | < S ? Vencimientos |
Preparada ’_ ’m ’_ @ 37 Welazquez Atlantic

Pantalla de Factura de Venta

Todos los documentos de Venta (Ofertas, Pedidos, Albaranes y Facturas), incluyen un
botdén que permite consultar las observaciones incluidas en la ficha del cliente.

Al emitir facturas a los clientes cabe la posibilidad de entregarles puntos
canjeables por regalos.
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Es posible que a la empresa le interese proporcionar puntos a sus clientes en funcion del
importe facturado. AtlanticGes Talleres dispone de la posibilidad de controlar la
emision de puntos que posteriormente serian canjeables por regalos.

e Obtencién de puntos a medida que se emiten tickets o facturas. El valor
monetario de los puntos para entregarlos y canjearlos se fija por el usuario.

e Se puede consultar en todo momento el nimero de puntos acumulados por un
cliente asi como los que han sido canjeados (indicandose la fecha y el

concepto del canje).
e Al elaborar una factura se puede conocer el nUmero de puntos que se entregan

con ella.
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8.- ESTADISTICAS

AtlanticGes Talleres no sélo permite controlar tanto las compras a los proveedores
como las ventas a los clientes sino que también se pueden realizar analisis comparativos
con periodicidad mensual o anual. Ademas para facilitar el analisis se pueden obtener
tanto expresadas en unidades fisicas como en euros.

Las estadisticas se encuentran recogidas en dos apartados teniendo en cuenta la
operacion a la que se refieren: Compras o Ventas.

Compras

En este apartado se agrupan las estadisticas correspondientes a los documentos
introducidos o generados en el médulo de compras:

Compras por seccion.
Compras por familia.
Compras por articulo.
Compras por proveedor.
Compras por modelo.
Compras por marca.

muns - [Fsufdica: [Comprac]]

THaw e Dodemse Yo Yaew T =18 =i

#l -

e e e e - 8

ESTADISTICAS TALLEH DUNFI5A 5 L
_ conpzs [INIEEIETEN

P Secoidn =3 W uds.
B Famiiin o ds
B Articulu P uds.
W Prnvrrinr o s
| 3 ST | X5 h’ U=,
= Marcn o Beouds

A

Estadisticas expresadas
en euros y unidades.

Pantalla del apartado compras del médulo de estadisticas.
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Ventas

En este apartado encontraremos las estadisticas aplicadas a los documentos del mddulo
de ventas.
Ademas de las ya comentadas en el apartado de compras, aplicadas al mddulo de ventas,
se incluyen una serie de opciones comparativas cuya finalidad es la de llevar el control
tanto de los articulos del almacén como de los clientes del taller:

e Estadisticas de consumo.
Comparativa de ventas.
Objetivos cliente.
Consumos por articulo.
Consumos por cliente.

o Wyliveues - [Foladizlicae W]

THaek o Gpsiics Yo Sedam 1 =las
= e =R T R e =
ESTADISHCAS FALLER LR FLEA 5 L
Venkas
W Secridn 0 s P Estadistica consumo
= Familin [ e I Crrnparativa da vantas
W articulo o s P Ubjetivos cliente
P PrnvaRrdnr | X I Consumns par Artlculn
P Climnte | TR T P Consurnios pur Clisnbe
B ruoddel e s B Consurmins par Tonm
P Marcn o o B Corra Yenla (uds)
B Compra Vente (0
B Burlisnisnle por Arbiculo

Estadisticas .
- e en eurosy Opciones
SEricing unidades. COmpaI‘ativas.

Pantalla del apartado ventas del médulo de estadisticas.
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9.- PARAMETROS GENERALES

El primer paso necesario para poner en marcha AtlanticGes Talleres es la
parametrizacién de la aplicacién. Esto se hard en el mddulo Pardmetros Generales del
menu principal, donde se configuraran todos los datos generales de la Empresa.

10.- PROCESOS

En esta opcidn se encuadran una serie de opciones para efectuar cambios en los datos asi
como ejecutar tareas de caracter extraordinario

e Recalculos de stock.
Recalculos de precios.
Cierres de ejercicio.
Eliminacion de ficheros.

11.- TERMINAL PUNTO DE VENTA

Con esta opcidén se mantiene el control de todas las operaciones efectuadas con el TPV de
la empresa:

e Introduccidn y control de los tickets emitidos.

Incorporar en los tickets los kildmetros del automovil.

Capturar desde el ticket los partes de reparacion.

Dar de alta, seleccionar o consultar automéviles desde la pantalla de tickets.
Posibilidad de conversién del ticket elaborado en albaran o factura.

Cierres diarios de caja para control de la tesoreria.

Cierres de turnos

Mantenimiento de pagos y cobros efectuados por TPV.

Analisis de las ventas efectuadas al contado a través de tickets por medio de
una amplia bateria de consultas.
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“E archivo Editar Favoritos Ver Ventana Ayuda = x|
ZE|r2eprals @l Dot ||[«+r0momel =]
EMPRESA DEMO
Rtlantic |~V
e T
Almacen [ Juuevo Ticket de Venta
Proveedores P Modificar Ticket de Yenta
Compras Consultas e Informes
Clientes P> Tickets Entre Fechas P Cobros por Tipo de Tarjeta
Ventas P Tickets en Espera P Histarico Caja
Estadisticas P Tickets pnr.VEndedur > Hist?ricn de Arti[:uln
P vales Pendientes (Todos) P Histarico de Articulos por Fechas
Cartera > vales Pendientes Entre Fechas P Consulta de Caja
Parametros Generales P vales Pendientes por Tiendas P Histarico de Pagos
b Vales Canjeados > Historico de Cobros
P Consulta de Stock por Articulo P Intercambios de Mercancia
Taller P Depasito por Cliente P Existencias
Terminal Punto Venta
Contabilidad
Seridies > Caja Diaria P contabilizar Cajas Seleccionadas
P cierre de Turno > Re - Imprimir Tickets entre Fechas
Preparado UM F@W\ielézuusz #Atlantic

Navegador Yeldzquez - [Ticket Yenta]

J Archivo Editar Faworitos Yer Yenkana Ayuda _ ﬁl|5|

|z[E|r=rEealalarnuooe||[cs2e0Eamef =)
[Vendedor ] 1] PEDRO FERNANDEZ

| 748 | 2 | 2 [Clientes ||| DINFISA S.L.
[Fecha || IEEEEERE I Hora || IEEEZER [Automévil [ 05984-CD 0
A De |

. Campo para incluir
Lineas del los Km. del vehiculo
ticket

Nueva Linea de Ticket

Articulo Ud:

1,00 |FILTRC AIRE

Precio Dto Importe

46.40

Stock
Ver Stock (F2) | [ Aceptar (F12) | Cancelar (F11) - am
7 000

Descripcion

Botones de opciones del
TPV

Espera (F3) | R. Espera (F4) | Cliente {F3) Factura (F6) Depasito Ficha Cliente Aceptar (F12) |
Vendedor (F7) | Cobros (F8) Pagos (F9) Descuento C. Precios C. Stock Cancelar (F11)|

Automovil | Ali i ’I Materiales Parte

/ 0,00 €
Bzl Traspaso de [T T et

ticket a factura
o albaran

Albaran {F2)

ta
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Formulario de un nuevo ticket.

En la pantalla de tickets se incluyen una serie de botones que ofrecen al usuario multiples
posibilidades para realizar traspasos de documentos, consultas, etc sin necesidad de salir
de la misma.

Enviar o recuperar tickets en espera.

Localizacidn o alta del cliente al que se le realiza el ticket.

Posibilidad de convertir automaticamente un ticket a Albaran o Factura.
Acceder a la ficha del cliente para conocer las ventas realizadas (tickets, facturas,
etc).

Realizar y registrar cobros o pagos por caja.

Consultar precios o stock de los articulos del almacén.

Localizar o dar de alta los automéviles del cliente.

Incluir en el ticket los kildbmetros del automovil.

Consultar las alineaciones realizadas o materiales utilizados en el automavil.
Capturar el parte de trabajo realizado para convertirlo en ticket.
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